ANEXO I

FICHA DE INSCRIÇÃO

CATEGORIAS: 


TÉCNICO EMPREENDEDOR – TEMA LIVRE 


TECNÓLOGO EMPREENDEDOR – TEMA LIVRE


TÉCNICO EMPREENDEDOR - INCLUSÃO SOCIAL


TECNÓLOGO EMPREENDEDOR - INCLUSÃO SOCIAL


TÉCNICO - COOPERATIVISTA


TECNÓLOGO - COOPERATIVISTA

1. DADOS DA INSTITUIÇÃO

	1.1 Nome da Instituição

	1.2 Nome do Diretor

	1.3 Endereço
	1.4 Cidade/UF

	1.5 Telefones
	1.6 Fax

	1.7 E-mail


2. DADOS DA EQUIPE CANDIDATA (ALUNOS)

	2.1 Nome Completo

1-___________________________________________(coordenador)
2-_______________________________________________________

3-______________________________________________
	2.2 Data de Nascimento

1-____ / ____ / ______

2-____ / ____ / ______

3-____ / ____ / ______

	2.3 Representante Legal (para menores de 18 anos):

1-____________________________________________________________________________

2-____________________________________________________________________________

3-____________________________________________________________________________

	2.4 Curso

1-___________________________________________________

2-___________________________________________________

3-___________________________________________________
	2.5 Matrícula

1-_____________________

2-_____________________

3-_____________________

	2.6 Telefone

1-_(____)______________________

2-_(____)______________________

3-_(____)______________________
	2.7 E-mail
1-____________________________________________

2-____________________________________________

3-____________________________________________

	2.8 Conta bancária (banco, agência, conta corrente/poupança e praça de pagamento)

1-__________________________________________________________________________

2-__________________________________________________________________________

3-__________________________________________________________________________




3. DADOS DO PROFESSOR-ORIENTADOR
	3.1 Nome Completo

	3.2 Área de Atuação
	3.3 Telefones
	3.4 Fax

	3.5 E-mail

	3.6 Conta bancária (banco, agência, conta corrente/poupança e praça de pagamento)


4. INFORMAÇÕES SOBRE O PROJETO

	4.1 Identificação e descrição do projeto

Identifique o nome do projeto e descreva-o em até 10 linhas, incluindo a idéia, o produto e/ou serviço.


ANEXO II

ROTEIRO PARA ELABORAÇÃO DO PROJETO

CATEGORIA TÉCNICO

Os itens do roteiro deverão ser redigidos em folhas separadas, numeradas e com seus respectivos títulos, seguindo as normas de formatação abaixo descritas:

· Formato Word 98/2000/XP

· Papel A4 (21 x 29,7cm)

· Espaço simples

· Fonte Arial, tamanho 12

· Margem superior, inferior e esquerda de 2,5cm. Margem direita de 2cm e medianiz de 1cm. Cabeçalho e rodapé de 1,25cm.

Obs.: Os projetos deverão ser entregues em três vias impressas.

1. CATEGORIAS

A equipe deverá identificar a categoria em que está se inscrevendo marcando com um “X” na opção correspondente indicada na Ficha de Inscrição (Anexo I):

a) Técnico Empreendedor – Tema Livre – projeto que contemple ações voltadas para o desenvolvimento de negócio a partir dos cursos técnicos, com ações voltadas para o desenvolvimento social e econômico local;

b) Técnico Empreendedor – Inclusão Social – projeto que contemple ações voltadas para o desenvolvimento de negócio a partir dos cursos técnicos, com ações voltadas para a inclusão das minorias sociais no mundo produtivo, geração de trabalho, emprego e renda e atendimento às suas necessidades, bem como desenvolvimento de tecnologias voltadas para a inclusão de minorias (ajudas técnicas, órteses e próteses, quebra de barreiras etc);

c) Técnico – Cooperativista – projeto que contemple a criação de novos negócios a partir dos cursos técnicos por meio de cooperativas como instrumento de operacionalização de ações empreendedoras surgidas na comunidade, promovendo a difusão da cultura cooperativista e a vivência de um agir cooperativo na sociedade brasileira e com foco na geração empreendedora de ocupação e renda. Serão selecionados os projetos que contemplem ações voltadas para melhorar o desempenho de cooperativas existentes na área do projeto, a partir  de uma situação diagnosticada.

2. DADOS DE IDENTIFICAÇÃO

Na primeira página do projeto deverá constar:

· Nome da instituição (parte superior da página);

· Nome do projeto (centro da página);

· Nomes dos membros da equipe (abaixo do nome do projeto);

· Nome do professor-orientador (abaixo dos membros da equipe);

· Local e data (parte inferior da página).

3. CARACTERÍSTICAS DA REGIÃO ONDE SERÁ CRIADO O NEGÓCIO / PROPOSTA

Descreva, em no máximo 2 folhas, as características da região onde será criado o negócio, sobretudo quanto aos aspectos sociais e econômicos, citando obrigatoriamente as fontes de informação.

4. MISSÃO

4.1. Identificação do Negócio/Proposta;

4.2. Compromissos assumidos perante a sociedade: retorno social;

4.3. Produtos e/ou serviços a serem produzidos ou oferecidos;

4.4. Expectativas e necessidades dos clientes/cooperativados;

4.5. Síntese da missão: explicite de forma consistente a razão da existência do negócio/proposta, como atuará e para quê.

5. INFORMAÇÕES QUANTO AO MERCADO

5.1 Público Alvo: caracterizar qual é o público alvo, se é pessoa física ou jurídica, quais as preferências, faixa etária, necessidades a serem atendidas, classe econômica, por que pagariam pelo produto e/ou serviço etc. Neste item é importante indicar como foram obtidas essas informações (quais as fontes);

5.2 Concorrência: indicar quantos e quais são os possíveis concorrentes do negócio/proposta. Caracterizá-los em relação à quantidade, área geográfica de atuação, tecnologia que utilizam e público que atingem;

5.3 Mercado de Atuação: onde os produtos e/ou serviços serão comercializados: área geográfica de atuação do negócio/proposta;

5.4 Possíveis riscos.

6. PRODUTOS E/OU SERVIÇOS

6.1 Estratégia:

Identificar o tipo:

· Voltado para a inovação: os produtos e/ou serviços devem possuir características inovadoras (melhoria do produto, diminuição de custos, aproveitamento de matéria prima, agregação de valores, melhoria na qualidade do serviço, diferencial no manejo do produto etc), pioneiras e condizentes com as expectativas do cliente a ser atendido. Explicite as razões que justifiquem essa estratégia;

· Voltado para a excelência organizacional: a linha de produtos e/ou serviços deverá ser padronizada, os preços baixos e os produtos disponibilizados de acordo com a conveniência do cliente. Explicite as razões que justifiquem esta estratégia;

· Voltado para a adequação de produtos e serviços: pressupõe a oferta de produtos, serviços e atendimento personalizado, como se tivesse “a cara do cliente”. Explicite as razões que justifiquem esta.

6.2 Características dos Produtos e/ou Serviços

Descrever as características quanto a:

· Desempenho funcional do produto e/ou serviço (cumpre que funções básicas? Serve para quê?)

· Funções complementares que significam vantagens para o cliente; 

· Conformidade; 

· Confiabilidade;

· Longevidade; 

· Eficácia; 

· Estética;

· Formas; 

· Material utilizado; 

· Percepção da imagem do produto e/ou serviço pelos clientes, etc.

6.3 Identificação da principal qualidade e o que o diferencia da concorrência.

6.4 Plano de lançamento estruturado do produto/serviço:

Definir um plano que contenha:

· Distribuição;

· Comunicação;

· Atendimento ao cliente;

· Propaganda;

· Valor do produto.

6.5 Máquinas, equipamentos, móveis, utensílios e instrumentos do(s) processo(s) de produção de bens ou serviços.

6.6 Matérias primas, materiais secundários e embalagens utilizadas.

6.7 Tecnologias básicas de produção e de comercialização.

6.8 Viabilidade;

Apresentar argumentos que justifiquem a viabilidade do projeto.

7 – CONCLUSÃO DO PROJETO

8 – REFERÊNCIAS BIBLIOGRÁFICAS

ANEXO III

ROTEIRO PARA ELABORAÇÃO DO PROJETO

CATEGORIA TECNÓLOGO

Os itens do roteiro deverão ser redigidos em folhas separadas, numeradas e com seus respectivos títulos, seguindo as normas de formatação abaixo descritas:

· Formato Word 98/2000/XP

· Papel A4 (21 x 29,7cm)

· Espaço simples

· Fonte Arial, tamanho 12

· Margem superior, inferior e esquerda de 2,5cm. Margem direita de 2cm e medianiz de 1cm. Cabeçalho e rodapé de 1,25cm.

Obs.: Os projetos deverão ser entregues em três vias impressas.

1. CATEGORIAS

A equipe deverá identificar a categoria em que está se inscrevendo marcando com um “X” na opção correspondente indicada na Ficha de Inscrição (Anexo I):

a) Tecnólogo Empreendedor – Tema Livre – projeto que contemple ações voltadas para o desenvolvimento de negócio a partir dos cursos de tecnologia, com ações voltadas para o desenvolvimento social e econômico local;

b) Tecnólogo Empreendedor – Inclusão Social – projeto que contemple ações voltadas para o desenvolvimento de negócio a partir dos cursos de tecnologia, com ações voltadas para a inclusão dos cidadãos no mundo produtivo, geração de trabalho, emprego e renda e atendimento às suas necessidades, bem como desenvolvimento de tecnologias voltadas para a inclusão de minorias (ajudas técnicas, órteses e próteses, quebra de barreiras, etc);

c) Tecnólogo – Cooperativista – projeto que contemple a criação de novos negócios a partir dos cursos tecnológicos por meio de cooperativas como instrumento de operacionalização de ações empreendedoras surgidas na comunidade, promovendo a difusão da cultura cooperativista e a vivência de um agir cooperativo na sociedade brasileira e com foco na geração empreendedora de ocupação e renda. Serão selecionados os projetos que contemplem ações voltadas para melhorar o desempenho de cooperativas existentes na área do projeto, a partir  de uma situação diagnosticada (em arranjos produtivos locais no desenvolvimento de cadeias produtivas, proteção ao meio ambiente, geração de benefícios sociais, promoção de lideranças etc.)
2. DADOS DE IDENTIFICAÇÃO

Na primeira página do projeto deverá constar:

· Nome da instituição (parte superior da página);

· Nome do projeto (centro da página);

· Nomes dos membros da equipe (abaixo do nome do projeto);

· Nome do professor-orientador (abaixo dos membros da equipe);

· Local e data (parte inferior da página).

3. CARACTERÍSTICAS DA REGIÃO ONDE SERÁ CRIADO O NEGÓCIO / PROPOSTA

Descreva, em no máximo 2 folhas, as características da região onde será criado o negócio, sobretudo quanto aos aspectos sociais e econômicos, citando obrigatoriamente as fontes de informação.

4. MISSÃO

4.1. Identificação do Negócio/Proposta;

4.2. Compromissos assumidos perante a sociedade: retorno social;

4.3. Produtos e/ou serviços a serem produzidos ou oferecidos;

4.4. Expectativas e necessidades dos clientes/cooperativados;

4.5. Síntese da missão: explicite de forma consistente a razão da existência do negócio/proposta, como atuará e para quê.

5. INFORMAÇÕES QUANTO AO MERCADO

5.1 Público Alvo: caracterizar qual é o público alvo, se é pessoa física ou jurídica, quais as preferências, faixa etária, necessidades a serem atendidas, classe econômica, por que pagariam pelo produto e/ou serviço etc. Neste item é importante indicar como foram obtidas essas informações (quais as fontes);

5.2 Concorrência: indicar quantos e quais são os possíveis concorrentes do negócio/proposta. Caracterizá-los em relação à quantidade, área geográfica de atuação, tecnologia que utilizam e público que atingem;

5.3 Mercado de Atuação: onde os produtos e/ou serviços serão comercializados: área geográfica de atuação do negócio/proposta;

5.4 Possíveis riscos.

6. PLANILHA DE CUSTOS

Detlahar valores, origem dos recursos e cronograma de desembolso (período de utilização dos recursos).

7. PRODUTOS E/OU SERVIÇOS

7.1 Estratégia:

Identificar o tipo:

· Voltado para a inovação: os produtos e/ou serviços devem possuir características inovadoras (melhoria do produto, diminuição de custos, aproveitamento de matéria prima, agregação de valores, melhoria na qualidade do serviço, diferencial no manejo do produto etc), pioneiras e condizentes com as expectativas do cliente a ser atendido. Explicite as razões que justifiquem essa estratégia;

· Voltado para a excelência organizacional: a linha de produtos e/ou serviços deverá ser padronizada, os preços baixos e os produtos disponibilizados de acordo com a conveniência do cliente. Explicite as razões que justifiquem esta estratégia;

· Voltado para a adequação de produtos e serviços: pressupõe a oferta de produtos, serviços e atendimento personalizado, como se tivesse “a cara do cliente”. Explicite as razões que justifiquem esta.

7.2 Características dos Produtos e/ou Serviços

Descrever as características quanto a:

· Desempenho funcional do produto e/ou serviço (cumpre que funções básicas? Serve para quê?)

· Funções complementares que significam vantagens para o cliente; 

· Conformidade; 

· Confiabilidade;

· Longevidade; 

· Eficácia; 

· Estética;

· Formas; 

· Material utilizado; 

· Percepção da imagem do produto e/ou serviço pelos clientes, etc.

7.3 Identificação da principal qualidade e o que o diferencia da concorrência;

7.4 Plano de lançamento estruturado do produto/serviço:

Definir um plano que contenha:

· Distribuição;

· Comunicação;

· Atendimento ao cliente;

· Propaganda;

· Valor do produto.

7.5 Máquinas, equipamentos, móveis, utensílios e instrumentos do(s) processo(s) de produção de bens ou serviços;

7.6 Matérias primas, materiais secundários e embalagens utilizadas;

7.7 Tecnologias básicas de produção e de comercialização;

7.8 Viabilidade;

Apresentar argumentos que justifiquem a viabilidade do projeto, demonstrando:

· Estimativa de investimento;

· Estimativa de custo;

· Estimativa de receita

8 – CONCLUSÃO DO PROJETO

9 – REFERÊNCIAS BIBLIOGRÁFICAS
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